v n Part of Absolent
Air Care Group

PG Jeven AB anser vi att en ren, sund och energiklok arbetsmiljo i restaurangkék dr en sjélvklarhet. Genom vdra
produkter skapar vi en bdttre arbetsmiljé, forbdttrar Ionsamheten och 6kar byggnadens energieffektivitet. Jeven AB dr
idag Nordens stérsta tillverkare av kdpor till stork6k med férsdljning i alla de nordiska Idnderna samt ett antal Idnder i
6vriga Europa. Vi har idag utvecklats till ett komplett féretag med utveckling, marknadsféring, férsdlining och
tillverkning under samma namn. Tillverkningen sker i egen produktionsanldggning i Séderhamn. Vara férsdljningskontor
finns i S6derhamn, Stockholm, Orebro, Jénképing, Géteborg och Malmé. Jeven AB har en omséttning pd ca 100 milj.
SEK. Jeven AB dr en del av Absolent Air Care Group — en vérldsomspédnnande och bérsnoterad koncern som tillverkar
produkter fér rening av luft i samband med kommersiella processer. Lis mer pG www.jeven.se

Vi vixer och behéver forstirka med en
Distriktsansvarig Projektsaljare Vast

Vill du jobba i ett innovativt foretag som standigt driver utvecklingen framat? Som Projektséljare
hos Jeven vialkomnas du till ett harligt gang och en val upparbetad sédljorganisation!

Vi sOker en driven sédljare som ar en fena pa allt som roér att driva férséljning, skapa och bibehalla
relationer samt skapa nya affarer! Hos oss blir du en del av Nordens stérsta tillverkare av kapor
till storkdk och vi erbjuder dig en roll dar du sjalvstandigt utvecklar och driver forsaljningen av
Jevens produktportfélj inom ditt distrikt. Vara kunder finns i ventilations- och
byggentreprenadsbranschen dar du bearbetar savdl nya som befintliga kunder. Ditt distrikt
omfattar huvudsakligen Géteborg med omnejd och du rapporterar till Forsaljningschef. Du blir
ansvarig for en region med tillvixt dar Jeven redan ar ett starkt varumirke med en stor
marknadsandel.

Ar du den vi sdker? Till denna roll behdvs ndgon med erfarenhet av uppsékande férsiljning inom
bygg/industri som &ar van vid ett strukturerat och resultatinriktat arbetssatt. Vi tror att du har
teknisk bakgrund och har jobbat med relationsbyggande forsaljning tidigare. Kommunikativ, hég
social kompetens och ett stort intresse for forsaljning, det ar du det! Du har ett 6ga for [6sningen
och formagan att formedla denna till kund. Har du dessutom erfarenhet fran
ventilationsbranschen ser vi mycket positivt pa det. Stor vikt kommer att ldggas vid dina
personliga egenskaper.

Satter du alltid kunden i fokus och forstar vikten av att skapa och behalla langvariga
kundrelationer? Da kan du vara den skickliga séljaren vi soker!

| denna rekrytering samarbetar vi med Ny Position som arbetar med rekrytering av ledande
befattningar och specialister. Har du fragor om tjansten ar du vialkommen att kontakta Annika
Quennerstedt pa 070-3021441. Du soker tjansten via www.nyposition.se, dar du registrerar din

CV och kopplar din ansdkan till tjansten. Vi dnskar din ansékan sa snart som mdjlig, dock senast
31 oktober.


http://www.jeven.se/
http://www.nyposition.se/

